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[ 最も売りたい商品のブランディングに苦戦している ]
[ 購入率が低下し、 売上げが安定しない状態になっている]

季節ごとに売れる商品が違う為、一つの商品をブランディングさせる
ことが難しく、苦戦されている。

また、購入率も低下傾向にあり、売上げが急に下がる等、安定せず
に悩んでいた。
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[ ブランディング用のページに誘導するバナーを設置 ]
[ 購入率を改善させ、売上げも回復させる ]

検索連動型の機能を使い、「季節屋 びわ」と検索した際にキーワー
ドにそった商品のバナーを作成し、更にブランディングする為の特別
ページに誘導する構成に変更する。

また、ショップ名の「季節屋」で検索した場合は最も訴求すべき商品
郡へ誘導するバナーを設置することにより、促進力が高まって購入
率を上げることに成功。

それに合わせて、高い売上げを安定させることに成功する。
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＜導入前＞

離脱率53％｜CVR1.2％┃売上金額420万円

＜導入後＞

離脱率38％｜CVR2.3％┃売上金額640万円
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「季節屋」と検索した際に出現するバナー 「季節屋 びわ」と検索した際に出現するバナー

1日売上げ20万円代を

安定させることに成功！！

成功事例 キーワード連動 （食料品篇）


