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成功事例 キーワード連動 （健康食品篇）

導
入
前

導
入
前

使用中バナー

【ブルーベリーエキスの売上が上がらない】

メイン商材のにんにく卵黄を中心にサイトを製作し
たため、にんにく卵黄では売り上げはよいが、ブ
ルーベリーエキスの売上が良くなかった。今後、ブ
ルーベリーエキスの売上強化をしていきたいと思っ
ているが、メインイメージがにんにく卵黄である為、
何かいい方法がないか模索していた。

【２つの商材を同時アピール】

コンバージョンＶの導入によりにんにく卵黄、ブルー
ベリーエキス、それぞれで検索してきたお客様のタイ
ムリーなニーズに応える。

【ユニークなキャッチコピーで誘導率アップ】

使いすぎ警報発令中！？というユニークなキャッチ
コピーで１回目で来客されたお客様の心を掴むと同
時に商品の詳細説明画面までをコンバージョンＶで
誘導を行う。
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売上金額４倍に

にアップ！！

ブルーベリーエキスで離脱率に改善があり、月間注文数が導入前の４倍になった。また、サイト回遊の時間が高まり、
平均滞在時間２分３０秒が３分５０秒に改善された。ブルーベリーエキスがメイン商材のにんにく卵黄に迫る勢いの商品に成長した！

＜導入前＞ブルーベリーエキスで高い離脱率が担当者の悩みに・・・・・⇒離脱率52％｜CVR1.0％
＜導入後＞離脱率減少が転換率の上昇を生むサイクルに！ ⇒離脱率36％｜CVR1.4％
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